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Pourquoi assister 
à nos formations ?

4,9 4,7

Près de 96% des participants recommande les formations NSK

A qui sont-elles dédiées ?
•  Aux techniciens réparateurs
•  Aux commerciaux terrain

Comment se déroule ces formations ? 
•  Sur une journée (9h-17h)
•  Dans des lieux accessibles et agréables
•  Pauses et repas pris en charge par NSK

Nous avons conçu une gamme de formations techniques et commerciales visant  
à compléter vos compétences et à optimiser la présentation ou la maintenance  
de nos produits.
Que vous soyez technicien cherchant à affiner votre compréhension des équipements 
NSK ou un commercial désireux de renforcer votre argumentation commercial, nous avons  
une formation adaptée à vos besoins.

Évaluation moyenne* Évaluation moyenne*

*Sur la base de 214 réponses

Qualité des formateurs Qualité du contenu de la formation
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Nos intervenants 

Directeur Technique

Technicien

Directeur du 
développement 
commercial 

Chef produit

Commercial

Technicien

Marc 
Kaninka 

Alberto 
Goncalves

Jérôme 
Vagnetti 

Anne Sophie
Berthomé 

Georges 
Hindy 

Dudley 
Charles-Marc
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Automate iCare+
FORMATION TECHNIQUE

Maîtrisez l’iCare+ et optimisez votre efficacité en intervention.

Obligatoire pour l'installation et la maintenance de ce produit  (à renouveler tous les 2 ans)

GRATUIT

Programme de la journée

Intervenants :

ou

Partie Théorique : 
•  Découverte de l'iCare+ et de ses caractéristiques techniques
•  Les étapes d'une installation réussie 
•  Présentation des différentes maintenances recommandées
•  Lecture des alarmes

Partie Pratique : 
•  Démontage complet de l'appareil
•  Mises en situation sur les cas de panne les plus fréquents 
•  Astuces et supports techniques

Directeur Technique
Marc Kaninka

Technicien
Alberto Goncalves

Technicien
Dudley

Charles-Marc

Mardi 11 février 2025

Mercredi 19 mars 2025 

LYON

PARIS

Mercredi 24 septembre 2025 RENNES

Mercredi 9 avril 2025 TOULOUSE

Scannez le QR code
et inscrivez-vous à 

la formation



Autoclave iClave 24
FORMATION TECHNIQUE

Une formation qui vous donne les clés nécessaires à l’installation, 
la maintenance et la réparation de notre nouvel autoclave 24 litres.

GRATUIT
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NOUVEAU

Programme de la journée
Partie Théorique : 
•  Présentation de l'autoclave et de  
    ses caractéristiques techniques
•  Les normes et obligations en cabinet dentaire

Partie Pratique : 
•  Démontage complet de l'appareil
•  Mise en situation sur les cas de panne les plus fréquents 
•  Astuces et supports techniques

Intervenants :

ou

Directeur Technique
Marc Kaninka

Technicien
Alberto Goncalves

Technicien
Dudley

Charles-Marc

Mercredi 12 février 2025

Jeudi 20 mars 2025

LYON

PARIS

Scannez le QR code
et inscrivez-vous à 

la formation



66

Nous vous donnons les clés pour répondre aux questions sur les règles d'hygiène et 
de stérilisation, et conseiller vos clients sur le matériel adapté à la taille et l'activité de 
leur cabinet.

Hygiène, maintenance 
et stérilisation

FORMATION TECHNICO-COMMERCIALE

GRATUIT

« Bonne formation très intéressante sur la façon de repenser 
la chaîne de stérilisation, les produits et la manière de concevoir 

une salle de stérilisation pratique en répondant 
aux besoins du praticien.  »

L'avis d'un participant
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Intervenants :

Chef produit
Anne Sophie 

Berthomé

Directeur Technique
Marc Kaninka

Directeur du 
développement commercial

Jérôme Vagnetti

Mercredi 02 avril 2025

PARIS

Programme de la journée
•  Rappel de la réglementation en stérilisation
•  Présentation des risques de contamination  
    en dentisterie
•  Les étapes de la chaîne d’asepsie dans 
    un cabinet dentaire
•  Présentation du matériel NSK
•  Mise en situation (via des ateliers pratiques)

Scannez le QR code
et inscrivez-vous à 
la formation

ou
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Parodontologie
FORMATION TECHNICO-COMMERCIALE

Affinez votre connaissance des soins en hygiène buccale avec 
notre formation spécifique sur la gamme parodontologie NSK !

GRATUIT

Une formation pour explorer les subtilités de la parodontologie. 
Nous vous donnerons les connaissances nécessaires pour comprendre les intérêts 
cliniques des soins parodontaux et répondre aux questions de vos clients dentistes, 
selon leur pratique, pour les orienter au mieux.

« Très bonne qualité de formation, une équipe 
de collaborateurs dévoués pour nous offrir une journée 

riche en informations. »

L'avis d'un participant



99

•  Fondamentaux sur la clinique en parodontologie 
•  Présentation et utilisation de la gamme 
    complète en hygiène buccale 
•  Travaux pratiques 
•  Argumentation commerciale

Programme de la journée :

MATIN APRÈS-MIDI
Partie théorique Mise en pratique

Intervenants :

Directeur Technique
Marc Kaninka

Scannez le QR code
et inscrivez-vous à 
la formation

Jeudi 12 juin 2025

LYON

Directeur du 
développement commercial

Jérôme Vagnetti
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« Le fait que ce soit en petit comité est très appréciable 
dans les échanges avec les intervenants et les manipulations 

sur le matériel.  »

Chirurgie
FORMATION TECHNICO-COMMERCIALE

GRATUIT

Approfondissez vos connaissances cliniques sur les cas 
en chirurgie et sur nos produits grâce à notre formation spécialisée !

Notre formation vous offre l'expertise nécessaire pour comprendre les besoins 
cliniques de vos clients chirurgiens dentistes et ainsi vous donner les clés pour leur 
proposer le matériel le plus adapté à leur pratique.

L'avis d'un participant
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Programme de la journée :

MATIN APRÈS-MIDI
Partie théorique Mise en pratique

•  Fondamentaux sur les soins cliniques 
    en chirurgie
•  Présentation et utilisation de la gamme 
    complète en chirurgie 
•  Travaux pratiques 
•  Argumentation commerciale 

Mercredi 01 octobre 2025

PARIS

Scannez le QR code
et inscrivez-vous à 
la formation

Intervenants :

Directeur Technique
Marc Kaninka

Commercial
Georges Hindy



NOTRE ÉQUIPE À VOS CÔTÉS

(Recrutement en cours)
RÉGION NORD
Envelope  info@nsk.fr
 Mobile-alt    06 30 66 91 69

Anne Sophie Fouré
RÉGION NORD-OUEST
Envelope  annesophie.foure@nsk.fr
 Mobile-alt    06 87 07 16 75

Jérôme Vagnetti
DIRECTEUR DU DÉVELOPPEMENT 
COMMERCIAL / RÉGION SUD-EST
Envelope  j.vagnetti@nsk.fr
 Mobile-alt    06 30 18 86 03

Georges Hindy
RÉGION NORD-EST ET ANTILLES
Envelope  georges.hindy@nsk.fr
 Mobile-alt    06 33 36 63 50

Marie-Laure Ravet
RÉGION SUD-OUEST ET DOM-TOM
Envelope  marielaure.ravet@nsk.fr
 Mobile-alt    06 32 40 84 92

Luisa Da Silva Poulios
RÉGION RHÔNE-ALPES
Envelope  luisa.dasilva@nsk.fr
 Mobile-alt    06 70 64 60 50

Frédéric Bœuf
RÉGION PARIS EST / 
ÎLE DE FRANCE EST
Envelope  frederic.boeuf@nsk.fr
 Mobile-alt    06 86 33 06 94

Justine Delécluse
RÉGION CENTRE SUD
Envelope  j.delecluse@nsk.fr
 Mobile-alt    07 86 56 31 34

Bastien Raoult 
RÉGION PARIS OUEST / 
ÎLE DE FRANCE OUEST
Envelope  bastien.raoult@nsk.fr
 Mobile-alt    06 48 16 61 45

NSK FRANCE SAS       www.nsk.fr     32 rue de Lisbonne - 75008 Paris France - Numéro azur : 0808 809 151 - info@nsk.fr

RESTEZ INFORMÉS, 
RESTEZ CONNECTÉS ! 
RETROUVEZ NOUS SUR :

@nsk_france @nsk-france @nskfrance @nskfrance
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